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‘Bir yilda satacagimiz

LCDyi 3 ayda sattik’

Mediamarkt Turkiye Genel
Miidard Nuri Topatan, OTV
ve KDV indirimlerinin
satislan ikiye katladigini
belirterek, bir yilda satmayi
planladiklan LCD
televizyonlan son 3 ayda
sattiklanni sdyledi
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aklasik 20 ay dnce Turkiye
Y pazarina agresif fiyat

politikasi, ilging reklam
kampanyalari ve magaza
acilislarinda yasanan izdiham
goruntileri ile giren Mediamarkt,
Tirkiye pazarina ayr bir énem
veriyor. Tirkiye'nin
Mediamarkt'in faaliyet gésterdigi
16 ilke arasinda en hizh bliylime
oranina sahip alke oldugunu
belirten Mediamarkt Tarkiye
Genel Midirt Nuri Topatan, 2010
yili sonunda pazarda liderligi ele
gecirebilmek i¢in 32 magazaya
ulasmay1 hedeflediklerini soyledi.

EN COK LCD SATILIYOR

2007 y1l1 Eyliil ayindan
beri a¢ilan 9 magazayl
simdiye kadar 28.5
milyon kisinin
gezdigini soyleyen
Topatan, bu ilgiden

LCD'den

sonra laptop \
Topatan, LCD'den

Mediamarkt Tdrkiye Genel
Mudird Nuri Topatan'a magjaza
acilislarindaki yogun ilgi ve
kilometrelerce uzayan kuyruklarin
sebebini soruyoruz. Topatan, ‘en iyi

fiyat" iddiasiyla Ttirk tuketicilere
firsatlar sunduklarini

ikiye katladiginm
kaydeden Topatan,
canlanmanin

oldukca memnun. stirebilmesi
Soz doniip dolasip sonra en ¢ok satilan icin vergi
kiiresel kriz ve trtinlerin laptop indirimlerinin
etkilerine geldiginde yilsonuna kadar

ise Mediamarkt Genel
Miidiiri, 2009 yili ve
orta vadeli hedefleri icin
iyimser bir tablo ¢iziyor. Topatan,
Mediamarkt'in hep kriz
donemlerinde blyiiyen bir yapisi
olduguna dikkat cekerek,
“Almanya’da bile tiiketiciler
krizde liiks bayilerden vazgecip,
daha ucuz lrtinler sunan
perakendecilere yoneliyor” diyor.
Tlketici elektroniginde pazarin
yilin ilk li¢ ayinda ylizde 23
daralmasina ragmen Mediamarkt
Tiirkiye'nin tzellikle OTV ve KDV
vergi indirimleri ile satislarini

oldugunu
_ soyledi.

devam etmesinden
yana. Topatan, vergi

" indirimlerinin rizgariyla
magazalarinda en ¢ok satilan
iiriintin LCD televizyonlar
oldugunu aciklayarak, “3 ayda 1
yil icinde satmay1 planladigimiz
LCD televizyonlar: satmay:
basardik. ‘l'liketiciler vergi
indirimine 1sind1 ve bunu
satiglara yansitt1” diye konustu.

BEST BUY ILE REKABET

2010 y1ihi ortalarindan itibaren
piyasalarin toparlanma stirecine
girecegini éngoren Nuri Topatan,

I\/Iagazalardak| |zd|ham|n
sebebi merakli tuiketiciler’

belirterek, “Yogun ilginin sebebi
merak. Insanlar agilista acaba biz de
kendimize bir firsat yaratabilirmiyiz,
ucuza bir seyler alabilirmiyiz'diye
dustintiyor. Sadece gezmek igin
cocuklarini getiren aileler bile var”
diye cevapliyor,

2009 yilinin ilk basin toplantisinda
paylastif1 hedeflerin de arkasinda
oldugunu belirtiyor. Topatan, bu
yil icin belirledikleri 8 yeni
magaza ve bin kisiye istihdam
yaratma hedeflerinin tiim hiziyla
devam ettigini amimsatarak,
“Merter'deki yeni konsept
magazamizi agustosta acacagiz.
Ardindan 1zmir, Ankara ve
Istanbul’un cesitli yerlerinde yine
magaza acilislarimiz olacak. Bu yil
160 yeni personeli ise aldik. Yeni
acacagimiz magazalarla bu rakam
bin kisiye tamamlayacagiz” dedi.
Topatan, onimuzdeki donemde
Best Buy'in da pazara girmesiyle
birlikte rekabetin artacagim
soyleyerek, “Best Buy'in Thrkiye
pazarina girmesi cok 6nemli.
Elektronik perakendenin iki dev
oyuncusu ilk kez Tirkiye'de kars:
karsiya gelecek” diye konustu.
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